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Un appuntamento scientifico 
di primo piano con un'affluenza 
di partecipanti che ha fatto 
registrare il tutto esaurito 
all'interno delle sei sale 
congressuali. Tecnoconference 
- Te Group ha contribuito 
al successo dell'evento, 
avvalendosi di TecnoSlide per 
la gestione semplificata 
del servizio di centro slide, 
integrato con una 
visualizzazione personalizzata 
a schermo di 500 relazioni 
congressuali e dei suoi 
applicativi più spettacolari: 
il cavaliere elettronico (plasma 
verticale posto davanti al podio 
del relatore che ne visualizza 
nome e cognome, logo 
dell'evento e tempo a 
disposizione) e il Uuad Show 
(multiproiezione 16:9). 
EasyRec, invece, ha permesso 
l'acquisizione, in tempo reale, 
di tutte le relazioni, elaborate 
automaticamente e pubblicate 
a fine giornata sul sito 
della società scientifica. 
Per l'occasione sono state 
utilizzate innumerevoli 
postazioni TecnoDisplay e la sua 
ultima applicazione, TecnoWall, 
un allestimento video composto 
da quattro monitor al plasma che 
alternavano visualizzazione 
a schermo intero con singole 
indipendenti visualizzazioni su 
cui venivano proiettati il filmato 
del congresso, la diretta dalla 
plenaria e il riepilogo delle sale 
congressuali. Il board scientifico 
si è occupato della selezione 
degli EasyRec più significativi 
che, correlati con la selezione 
del girato video, sono stati 
utilizzati per l'invio giornaliero 
di duemila newsletter ai soci. 

zioni dinamiche dirette ai par­

tecipanti degli eventi 

Qualunque sia il canale eli comu­
nicazione prescelto non si può 
prescindere dai contenuti: l'argo­
mento presentato durante un 
congresso, un meeting, un corso 
può essere valorizzato anche suc­
cessivamente, prolungandone la 
vita stessa. Ecco che diventa fon­
damentale l'archiviazione in for­
mato digitale con EasyRec', da 
destinare alla fruizione interna, 
alla commercializzazione, alla 
formazione. 

DOPO I:EVENTO 
Una volta acquisit.o il mat.eriale 
può essere utilizzato per un'infi­
nit.à di applicazioni diverse, pri­
ma fra tutt.e la formazione, intesa 
sia come aggiornamento dei pro­
pri dipendenti o clienti, nel caso 
di un'azienda, o dei propri asso­
ciati nel caso di una società 
scientifica, sia promozionali, per 
la diffusione di informazioni da 
parte di un'azienda farmaceut.ica. 
L'archivLo multimediale può di­
vent.are il con­

Un evento 
che ha visto 
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tenuto di un 
percorso for­
mativo ad hoc a 
distanza con la 
trasmission e 
del contenuto 
scientifico nel 
web: TC Group 
propone la piat­
taforma e-lear­
ning TecnoFad, 
accreditata dal 
ministero della 
Salute, per sup­
portare l'azien­

~
 

da che intende ottimizzare i pro­
pri investimenti in formazione 
con una soluzione modulare e 
personalizzata. Oppure, l'archi­
vio delle relazioni può diventare 
materia di studio all'interno di un 
sito web e reso fruibile attraver­
so un accesso limitato da pas­
sword, con la possibilità eli "trac­
ciare" il percorso fom1.ativo del­
l'utente e stilare statistiche di ac­
cesso per sviluppare nuove stra­
tegie di marketing rivolte all'otti­
mizzazione del rapporto costo­
impatto. 
È possibile, infine, realizzare un 
corso di formazione ad hoc, con 
percorsi personalizzati per la 
fruizione delle presentazioni rea­
lizzate a distanza. 
E per non perdersi nella molte­
plicit.à dei servizi offerti, il team 
conunerciale TC Group è in gra­
do di affiancare l'organizzatore 
eli eventi con conslùenza specifi­
ca, nella fase di progettazione e 
pianificazione delle strategie di 
marketing volte a ottimizzare il 
valore aggiunto dell'evento con 
un occhio particolare al cont.eni­
mento dei costi. 
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